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наявність кризових явищ, метою діяльності кожного підприємства є отримання 

максимального доходу, який забезпечить можливість покриття понесених витрат та, 

в кінцевому результаті отримання прибутку. Досягнення цієї мети можна 

забезпечити на основі прийняття ефективних управлінських рішень, основою яких є 

використання системи обліково-аналітичних даних, що формуються в 

бухгалтерському обліку і звітності. Достовірна і своєчасна інформаційна система 

про доходи, в свою чергу важлива для якісного управління – пошуку резервів 

покращення ефективності діяльності, підвищення показників рентабельності та 

конкурентоспроможності суб’єктів господарювання. 

Дипломна робота виконана відповідно до мети та завдань на основі 

використання матеріалів діяльності ДП “Надвірнянське лісове господарство” за 

2019-2021 рр. 

Метою даної роботи є дослідження, узагальнення та висвітлення теоретичних, 

методичних і практичних засад обліку, аудиту і аналізу доходів від реалізації 

продукції та пошук шляхів їх підвищення. 



 

У першому розділі дипломної роботи розкрито економічний зміст доходів та їх 

значення в діяльності підприємства, досліджено класифікацію та порядок 

формування доходів діяльності та визначено нормативно-правове регулювання 

обліку, аудиту і аналізу доходів діяльності підприємства. 

У другому розділі дипломної роботи визначено організаційні засади обліку 

доходів діяльності виробничого підприємства, проаналізовано синтетичний та 

аналітичний облік доходів від реалізації продукції підприємства та досліджено 

організацію і методику аудиту доходів від реалізації продукції підприємства. 

У третьому розділі дипломної роботи проведено аналіз рівня, динаміки та 

структури доходів від операційної діяльності підприємства, оцінку показників 

рентабельності та платоспроможності виробничого підприємства, а також 

досліджено шляхи підвищення оборотності діяльності підприємства. 

Практичне значення одержаних результатів полягає в тому, що основні 

положення роботи доведені до прикладних рекомендацій і можуть бути впроваджені 

в діяльність ДП “Надвірнянське лісове господарство”. 

Загальний висновок. Дипломна робота Барчук Анастасії Володимирівни на 

тему “Організація обліку, аудит і аналіз доходів від реалізації продукції (робіт, 

послуг)” є завершеним, самостійно проведеним науковим дослідженням, за змістом 

та оформленням відповідає вимогам МОН України, а її автор заслуговує на 

присвоєння освітньої кваліфікації з “Обліку і оподаткування”. 

Рекомендується до захисту з оцінкою “відмінно”. 
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Актуальність теми. Як відомо, основною метою діяльності суб’єктів 

господарювання є отримання прибутку, який, в свою чергу, залежить від багатьох 

факторів. Фінансовий результат діяльності для кожного суб’єкта господарювання 

значною мірою залежить від рівня доходів і витрат періоду. На сьогоднішній день 

законодавство України передбачає розрахунок фінансових результатів за рахунок 

різниці між доходами отриманими в звітному періоді та витратами, які понесені на 

отримання цих доходів. Саме тому, належна організація обліку, аудиту і аналізу 

доходів діяльності підприємства дає можливість формування повної та правдивої 

інформаційної бази для прийняття ефективних управлінських рішень.  

Якість проведеного аналізу характеризується узагальненням і обґрунтуванням 

теоретичних та методичних аспектів організації обліку, аудиту і аналізу доходів від 

реалізації продукції. 

Результати дослідження викладені у логічній послідовності, поставлені мета і 

завдання у роботі є розглянутими та завершеними конкретними висновками та 

рекомендаціями, які мають практичну цінність та можуть бути реалізовані у 

діяльності підприємства. 



 

Практична цінність висновків і рекомендацій полягає в тому, що отримані 

результати можуть бути використані у фінансово-господарській діяльності ДП 

“Надвірнянське лісове господарство”, а отже є реальними. 

Отже, дипломна робота Барчук Анастасії Володимирівни на тему “Організація 

обліку, аудит і аналіз доходів від реалізації продукції (робіт, послуг)” відповідає 

вимогам, що ставляться до дипломних робіт, проведені дослідження носять 

закінчений характер і можуть бути представлені до захисту з позитивною оцінкою, а 

її автор заслуговує на присвоєння освітньої кваліфікації з “Обліку і оподаткування”. 
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ВСТУП 

Актуальність теми. У теперішній час будь-яке підприємство чи організація 

має на меті отримання максимального прибутку і доходу від діяльності, яку вона 

здійснює. Дохід є важливим аспектом життєдіяльності кожного підприємства, 

тому що від його розміру і правильності використання залежать зарплата 

робітників, розрахунки з бюджетом, створення власних фондів для розвитку 

підприємства та інші показники. 

Фінансовим результатом будь-якого підприємства від господарської 

діяльності може бути як прибуток, так і збиток. В основному прибуток може 

утворитися в наслідок операційної діяльності, яка в свою чергу поділяється на 

дохід від реалізації (тобто від продажу товарів, готової продукції та послуг) та 

інший операційний дохід (тобто від реалізації інших необоротних активів, 

операційної курсової різниці і ін.). Також підприємство може отримати прибуток 

від фінансових інвестицій (дохід від участі в капіталі) та від іншої діяльності 

(наприклад від продажу основних засобів та інших активів, активів отриманих 

безкоштовно). 

Виходячи з цього, можна зробити висновок, що кожна організація чи 

підприємство для отримання доходу виробляє продукцію, надає послуги чи 

продає товари, тому на сьогоднішній день та протягом багатьох років дана тема є 

і буде актуальною через те, що кожне підприємство чи організація спрямовані на 

отримання максимального доходу. 

Дослідженням доходу підприємства присвячено ряд наукових праць, 

зокрема таких вчених як: Ф. Ф. Бутинець, О. І. Волков, В. П. Грузінов, М. Н. 

Шмиголь, Т. Г. Камінська, Й. Шумпетер, М. Ф. Огійчук, М. І. Бєлєнкова, В. П. 

Кодацький, О. Г. Біла та інші. 

Мета і завдання дослідження. Метою дипломної роботи є висвітлення 

теоретичних положень і методичних аспектів обліку і аудиту доходів від 

реалізації продукції підприємства, а також проведення їх аналізу для ефективного 

забезпечення прийняття рішень. 



4 
 

Для досягнення поставленої мети необхідно вирішити ряд наступних 

завдань: 

− розкрити економічний зміст доходів та їх значення; 

− дослідити класифікацію та порядок формування доходів; 

− розглянути нормативно-правове регулювання обліку, аудиту та аналізу 

доходів підприємства;  

− визначити організаційні основи обліку доходів; 

− дослідити синтетичний та аналітичний облік доходів від реалізації 

продукції; 

− визначити організаційно-методичні особливості проведення аудиту 

доходів підприємства; 

− провести аналіз рівня, динаміки та структури доходів ДП “Надвірнянське 

лісове господарство”; 

− здійснити оцінку рентабельності та платоспроможності підприємства; 

− визначити шляхи підвищення оборотності підприємства. 

Об’єктом дослідження є доходи від реалізації продукції ДП 

“Надвірнянське лісове господарство”. 

Предметом дослідження є сукупність теоретичних, методичних і 

практичних питань щодо організації обліку доходів від реалізації продукції, їх 

аудит та аналіз. 

Методи дослідження. Для проведення дослідження було використано низку 

загальнонаукових та теоретичних методів. Для вивчення теоретичних та 

методичних аспектів були використані такі методи як: системний, метод 

класифікації, історичний підхід. Метод аналізу, порівняння використанні для 

аналізу рівня, структури динаміки доходів підприємства, порівняння показників з 

попередніми роками. 

Наукова новизна отриманих результатів роботи полягає в дослідженні та 

узагальнені особливостей обліку доходів від реалізації продукції підприємства, 

проведенні аналізу їх стану та розробці рекомендацій для збільшення оборотності 

діяльності. 
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Обсяг і структура роботи. Дипломна робота складається із вступу, трьох 

розділів, висновків, списку використаної літератури та додатків. Дана робота 

викладена на 67 сторінках, ілюстрована 22 таблицями, 11 рисунками та 5 

додатками. Список використаної літератури містить 30 найменувань. 

У першому розділі роботи розкрито економічний зміст доходів та їх 

значення в діяльності підприємства, класифікацію та порядок формування доходів 

діяльності підприємства та нормативно-правове регулювання обліку, аудиту і 

аналізу доходів діяльності підприємства. 

У другому розділі роботи розглянуто організаційні засади обліку доходів 

діяльності виробничого підприємства, синтетичний та аналітичний облік доходів 

від реалізації продукції підприємства, визначено організаційно-методичні 

особливості аудиту доходів від реалізації продукції. 

У третьому розділі роботи проведено аналіз рівня, динаміки та структури 

доходів операційної діяльності підприємства, здійснено оцінку показників 

рентабельності та платоспроможності виробничого підприємства, проведено 

пошук шляхів покращення оборотності діяльності підприємства. 
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РОЗДІЛ 1 

ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ОБЛІКУ, АУДИТУ І АНАЛІЗУ ДОХОДІВ 

ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА 

 

1.1. Економічний зміст доходів та їх значення в діяльності підприємства 

 

Доходи є основним узагальнюючим показником кожного суб’єкта 

господарювання, адже саме дохід характеризує результати їх виробничої, 

фінансової та інвестиційної діяльності. Від рівня доходів залежить подальша 

діяльність підприємства, його конкурентоздатність та головне – фінансовий-

майновий стан. З огляду на значення доходу, суб’єкт господарювання повинен 

будь-яку свою діяльність (виробничу, фінансову, інвестиційну) скеровувати на 

забезпечення зростання його величини або щонайменше утримання на 

відповідному рівні.  

Беручи до уваги актуальність даної теми, необхідно дослідити сутність 

поняття «доходи». Отже, проведено дослідження поняття «доходи» за 

нормативно-правовими документами, що регулюють бухгалтерський облік.  

Так основним нормативно-правовим документом є закон України «Про 

бухгалтерський облік та фінансову звітність в Україні», який визначає, що дохід – 

це збільшення економічних вигід у вигляді збільшення активів або зменшення 

зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу (за винятком 

зростання капіталу за рахунок внесків власників) [1]. 

 Ще один нормативно-правовий документ, який теж дає визначення поняттю 

«доходи» – це НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності» і визначає 

дохід як збільшення економічних вигід у вигляді збільшення активів або 

зменшення зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу [2]. Як 

бачимо за цими двома документами, що регулюють бухгалтерський облік, дохід 

визначається ідентично. 

 Основний документ, що формує методологічні основи формування 

облікової інформації про доходи підприємства є Положення (стандарт) 
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бухгалтерського обліку 15 «Дохід», за яким дохід визнається під час збільшення 

активу або зменшення зобов'язання, що зумовлює зростання власного капіталу (за 

винятком зростання капіталу за рахунок внесків учасників підприємства), за  

умови, що оцінка доходу може бути достовірно визначена [3]. 

У Податковому кодексі України, що налагоджує відносини, які формуються 

у сфері справляння податків, наведено визначення, яке характеризує поняття 

«доходи» як загальну суму доходу платника податку від усіх видів діяльності, 

отриманого (нарахованого) протягом звітного періоду в грошовій, нематеріальній 

або матеріальній формі як на території України, так і за їх межами [4]. 

 Окрім національних документів, поняття «дохід» визначається в таких 

міжнародних стандартах як Міжнародний стандарт бухгалтерського обліку 1 

«Подання фінансової звітності» і дає визначення прибутку або збитку як зміна у 

власному капіталі протягом періоду внаслідок операцій та інших подій, окрім тих 

змін, що виникли внаслідок операцій з власниками, які діють згідно з їх 

повноваженнями власників [5]. 

 Також роз’яснення поняття «доходу» дає Міжнародний стандарт 

бухгалтерського обліку 18 «Дохід», який регулює облік доходу та визначає його 

як це валове надходження економічних вигод протягом періоду, що виникає в 

ході звичайної діяльності суб'єкта господарювання, коли власний капітал зростає 

в результаті цього надходження, а не в результаті внесків учасників власного 

капіталу [6]. 

 З вище вказаного можна зробити висновок, що у вітчизняних і зарубіжних 

документах, що регулюють бухгалтерський облік і визначають поняття «доходу» 

є схожість, тому що кожен з перелічених документів висвітлює дохід як зміну у 

власному капіталі внаслідок певних дій. З огляду на це потрібно дослідити дане 

економічне поняття за різними літературними джерелами. 

 Так Бутинець Ф. Ф. вважав, що як економічна категорія дохід (виручка) є 

потоком грошової величини та інших надходжень за певний термін, отриманий 

від продажу продукції, наданих послуг, реалізованих товарів [7]. 
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 На відміну від попереднього автора-економіста, Волков О. І. вважав, що 

дохід підприємства – це приріст величини грошей над їх витратами на спожиті в 

період виробництва засоби, який отримує організація/підприємство від реалізації 

новоствореної вартості [8]. 

 В той час, Грузінов В. П. вважав, що дохід підприємства складається з 

виручки від реалізації продукції (виконаних робіт, наданих послуг), основних 

засобів (зайвих) й іншого майна підприємства, а також з доходів від 

позареалізаційних операцій [9]. 

 На противагу іншим науковцям Шмиголь М. Н. стверджує, що дохід 

підприємства – це збільшення економічних вигід внаслідок надходження активів 

та/або погашення зобов'язань, що приводить до зростання капіталу підприємства, 

за винятком внесків учасників (власників майна), та отримане внаслідок 

використання в ході господарської діяльності залучених для цього економічних 

ресурсів та конкурентних переваг в умовах прийнятного рівня підприємницького 

ризику [10]. 

 Визначення Камінської Т. Г. дещо співпадає з визначенням Шмиголя М. Н., 

вона трактувала, що доходами підприємства визнаються збільшення економічних 

вигод протягом звітного періоду внаслідок надходження активів або підвищення 

їх вартості, або зменшення зобов'язань, які приводять до збільшення капіталу 

організації, за винятком внесків власників [11]. 

 Думка Й. Шумпетера про дохід була такою - це винагорода за 

підприємницьку діяльність, тобто вираження у грошових одиницях, що створює 

підприємець [12]. 

 Огійчук М. Ф. та М. І. Бєлєнкова розглядають дохід підприємства як 

основний економічний показник, що всесторонньо характеризує фінансово-

господарську діяльність підприємства, і є джерелом поповнення оборотних 

активів, капітальних інвестицій і збільшення власного капіталу [13].  

 Науковець Кодацький В. П. розглядає дохід як одну із форм вартісних 

надходжень, які створені у економічних галузях, і представляють собою частину 

національного доходу, в яку входять вартість додаткового й окремі елементи 
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необхідного продукту. Основним джерелом виникнення прибутку, з його 

суджень, є виробнича діяльність будь-якого підприємства [14]. 

 На думку науковця Білої О. Г. доходами можна вважати грошові 

надходження від продажу продукції (товарів, послуг, робіт) – це загальний дохід 

від основної діяльності кожного підприємства, його внесок у валовий внутрішній 

продукт країни [15]. 

 Отже, у контексті викладеного вище, можна зробити висновок, що не існує 

єдиного визначення поняття «дохід» і кожен економіст-науковець трактує його 

по-різному, адже воно найперше залежить від поставлених цілей та завдань 

підприємства. 

 Узагальнення сутності поняття «дохід» за різними літературними 

джерелами подано у табл.1.1. 

Таблиця 1.1 

Узагальнення сутності поняття «дохід» за різними літературними джерелами 

Автор/джерело Визначення поняття «дохід» 

Закон України  

«Про бухгалтерський облік та 

фінансову звітність в Україні» 

Доходи − збільшення економічних вигод у вигляді 

збільшення активів або зменшення зобов’язань, яке 

призводить до зростання власного капіталу (за винятком 

зростання капіталу за рахунок внесків власників) 

НП(С)БО 1 

«Загальні вимоги до 

фінансової звітності» 

Доходи − збільшення економічних вигод у вигляді 

збільшення активів або зменшення зобов’язань, яке 

призводить до зростання власного капіталу (за винятком 

зростання капіталу за рахунок внесків власників) 

НП(С)БО 15 

«Дохід» 

Дохід визнається під час збільшення активу або зменшення  

зобов'язання, що зумовлює зростання власного капіталу (за 

винятком зростання капіталу за рахунок внесків учасників 

підприємства), за умови, що оцінка доходу може бути 

достовірно визначена 

Податковий кодекс України 

Дохід з джерелом їх походження з України − будь-який 

дохід, отриманий резидентами або нерезидентами, у тому 

числі від будь-яких видів їх діяльності на території України 

(включаючи виплату (нарахування) винагороди іноземними 

роботодавцями), її континентальному шельфі, у виключній 

(морській) економічній зоні, у тому числі, але не виключно 

МСБО 18 

«Дохід» 

Дохід – це валове надходження економічних вигід протягом 

періоду, що виникає в ході звичайної діяльності суб’єкта 

господарювання, коли власний капітал зростає в результаті 

цього надходження, а не в результаті внесків учасників 

власного капіталу 

Бутинець Ф. Ф. 
Потік грошової величини та інших надходжень за певний 

термін, отриманий від продажу продукції, наданих послуг, 
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реалізованих товарів 

Волков О. І. 

Приріст величини грошей над їх витратами на спожиті в 

період виробництва засоби, який отримує організація від 

реалізації новоствореної вартості 

Камінська Т. Г. 

Збільшення економічних вигід протягом звітного періоду 

внаслідок надходження активів та/або підвищення їх 

вартості, та/або зменшення зобов'язань, які приводять до 

збільшення капіталу, за винятком внесків власників 

Біла О. Г. 
Грошові надходження від продажу продукції (товарів, 

послуг, робіт) 

Огійчук М. Ф. 

Бєлєнкова М. І. 

Основний економічний показник, що всесторонньо 

характеризує фінансово-господарську діяльність 

підприємства, і є джерелом поповнення оборотних активів, 

капітальних інвестицій і збільшення власного капіталу 

Шумпетер Й. 
Винагорода за підприємницьку діяльність, тобто вираження 

у грошових одиницях, що створює підприємець 

Шмиголь М. Н. 

Збільшення економічних вигід внаслідок надходження 

активів та/або погашення зобов'язань, що приводить до 

зростання капіталу підприємства, за винятком внесків 

учасників 

 

Розмір отриманого доходу впливає на такий показник як «прибуток», який є 

головним фінансовим показником діяльності кожного підприємства. Прибуток 

можна визначити як різниця між всією виручкою та всіма понесеними витратами. 

Виручка – це вся сума грошей, яка отримана за виконані роботи, надані послуги, 

реалізацію товарів. А витрати, в свою чергу, це всі ті використані ресурси, які 

понесені на реалізацію цих товарів, на виконання робіт та/чи послуг. 

 Як уже було згадано вище, метою діяльності кожної 

організації/підприємства є одержання максимального прибутку (доходу). Він є 

головним показником, який взаємопов’язує та узагальнює кожну сторону 

фінансово-господарської діяльності підприємства. Тобто прибуток показує розмір 

надходження грошових коштів організації, показує його фінансовий результат, до 

того ж він є основним джерелом для понесення витрат на розвиток підприємства, 

в тому числі виробничий та соціальний, а відрахування з прибутку до бюджету - є 

важливим джерелом поповнення бюджету країни. Тобто дохід підприємства 

повинен задовольняти не тільки потреби своєї організації, а ще й виділятися на 

потреби держави для розвитку освіти, науки, медицини і тому подібне. 
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 Держава зацікавлена в тій частині прибутку, яку суб’єкт господарювання 

сплачує у вигляді податку і якою суспільство користується для виконання 

поставлених соціальних завдань. А у свою чергу, підприємство зацікавлене у 

збільшенні решти прибутку, яка залишається після відрахувань. За його 

допомогою вирішує поставлені соціальні та виробничі питання для розвитку 

організації. Зацікавленість працівників у збільшенні прибутку полягає в 

збільшенні заробітної плати і тим самим стимулюючи їх. А інтерес власників – у 

рості прибутковості, тим самим збільшуючи дивіденди та капітал підприємства. 

 Отже, з вище викладеного можна зробити висновок, що дохід підприємства 

є дуже важливим показником, адже за допомогою отриманого доходу 

підприємство зможе розвивати свою діяльність надалі. 

  

 

1.2. Класифікація та порядок формування доходів діяльності 

підприємства 

 

Класифікація доходів є важливим аспектом діяльності кожного 

підприємства, адже від того як підприємство класифікує доходи, так і відображає 

їх у обліку та звітності. Таким чином, класифікація доходів потрібна для 

ефективного управління доходами та їх облікового забезпечення. 

 За видом діяльності доходи класифікують на: доходи від операційної 

діяльності; доходи від фінансової діяльності; доходи від інвестиційної діяльності.  

Отже, доходи від операційної діяльності – це доходи від основної діяльності 

підприємства, котрі пов’язані із виробництвом та реалізацією продукції (робіт, 

послуг), а також вони є основною часткою сукупного доходу суб’єкта 

господарювання.  

Доходи від фінансової діяльності – доходи, котрі пов'язані із змінами 

величини і складу власного, а також позикового капіталу підприємства. 

Основними видами доходів, котрі належать до фінансової діяльності суб’єкта 
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господарювання є: дивіденди отримані; відсотки отримані; інші фінансові доходи; 

доходи від інвестицій в асоційовані, спільні підприємства. 

Доходи від інвестиційної діяльності – це доходи із купівлі-продажу 

фінансових інвестицій (акцій, облігацій) і необоротних активів, а також доходи 

від неопераційних курсових різниць, та доходи від безоплатно одержаних 

необоротних активів. 

Відповідно до НП(С)БО 15 «Дохід», доходи за видами діяльності в 

бухгалтерському обліку класифікуються за такими групами: 

1. Дохід (виручка) від реалізації продукції (робіт, товарів, послуг). 

2. Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг).  

3. Інші операційні доходи.  

4. Фінансові доходи.  

5. Інші доходи. 

Перша група – це весь отриманий дохід від проданих товарів, наданих 

послуг, реалізованої продукції без урахування наданих знижок, повернених 

проданих раніше товарів та непрямих податків. 

Друга група – визначається як дохід від реалізації мінус надані знижки, 

повернені товари подані раніше та непрямі податки. 

Третя група – це доходи, до складу яких включаються суми інших доходів 

від операційної діяльності підприємства, крім чистого доходу від продажу 

товарів, наданих послуг, реалізованої продукції, зокрема: дохід від операційної 

оренди активів, дохід від операційних курсових різниць, відшкодування раніше 

списаних активів. 

Четверта група – дивіденди, дохід отриманий від фінансових інвестицій. 

П’ята група – дохід від реалізації фінансових інвестицій, дохід від 

неопераційних курсових різниць, та інші доходи, які формуються внаслідок 

господарської діяльності, але не пов’язані з операційною діяльністю організації. 

Крім цього, науковці, опираючись на специфіку діяльності торгівельних 

організацій та необхідності покращення облікового процесу в розрізі збирання, 
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систематизування, оброблення, передачі інформації для прийняття управлінських 

рішень, запропонували таку класифікацію доходів: 

За можливістю здійснення впливу доходи класифікують на: 

- релевантні – доходи, які залежать/змінюються в наслідок прийняття 

рішень; 

- нерелевантні, відповідно, доходи, які не залежать від прийнятих рішень. 

 За часом виникнення доходи поділяються на: 

- поточні доходи – доходи в системі розрахунків бухгалтерського обліку; 

- бюджетні – визначені у відповідних планах чи бюджетах в результаті 

виконаного аналізу, прогнозування тощо; 

- доходи майбутніх періодів – доходи, які отримані протягом звітного або 

попереднього періоду, але відносяться до наступних звітних періодів. 

 За забезпеченістю: покриті доходи – доходи, за якими було надходження 

грошових коштів та їх еквівалентів у поточному періоді та непокриті, відповідно, 

за якими не відбулося це надходження. 

Отже, представлена класифікація дозволить підприємству проаналізувати 

результативність діяльності в її розрізах (фінансова, операційна та інвестиційна), 

також дана класифікація допоможе керівнику підприємства визначити доцільність 

існування його проектів та визначити відхилення від запланованих показників. 

 Класифікація доходів підприємства у структурах підприємства табл.1.2. 

Таблиця 1.2 

Класифікація доходів підприємства у структурах підприємства 

Відділ 

застосування 
Вид класифікації Приклад доходу 

Застосування у бухгалтерській структурі 

Обліковий 

За видами діяльності 
Доході від операційної, фінансової та 

інвестиційної діяльності 

За видами продукції За видом товару, продукції, послуг 

За ринками збуту 
За географічним розположенням, 

можливими каналами збуту 

 

За віднесенням до звітних 

періодів 

Доходи від минулих періодів, поточні 

доходи та доходи майбутніх періодів 

За валютою отримання доходу Монетарні, немонетарні 

За формою розрахунку Загальний дохід, чистий дохід та інші 
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доходи 

За напрямами використанням 

активів 
Відсотки, дивіденди, роялті тощо 

Податкові 

Доходи, які враховуються з 

розрахунків оподаткованого прибутку 

та такі, які не враховуються  

Застосування у управлінській структурі 

Прогнозування 

та планування 

За можливістю планування Планові та позапланові 

За ступенем узагальнення 
Доходи підприємства та центрів 

відповідальності 

За впливом інфляційних процесів 

З високим, середній або низьким 

ризиком знецінення вартості валюти, 

матеріалів тощо 

За можливістю передбачення Звичайні та надзвичайні 

Прийняття 

управлінських 

рішень 

За впливом рішень Релевантні та нерелевантні 

За регулярністю отримання Систематичні та разові 

За можливістю вибору Альтернативні та імперативні 

За ступенем регулювання Контрольовані та неконтрольовані 

За ступенем ризику отримання 
Суттєвим ризиком або з низьким 

ризиком 

За центрами відповідальності За центрами прибутку та доходу 

 

Як уже згадано вище, діяльність підприємства можна поділити на операційну 

та іншу. Операційна в свою чергу поділяється на основну (виробництва, 

управління, збут) та іншу операційну діяльність. А інша діяльність поділяється на 

фінансову та інвестиційну. 

 

 

  

  

  

  

  

  

 

 

 

Рис 1.1. Класифікація видів діяльності 

Діяльність підприємства 
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Інша 
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Фінансова 

 

Інвестиційна 

Виробництво Управління Збут 
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З наведеної класифікації можна виділити джерела формування доходів 

залежно від видів діяльності підприємства (рис.1.2): 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.2. Джерела формування доходів залежно від видів діяльності 

підприємства 

1. Від операційної діяльності (від реалізації товарів, продукції, послуг). 

2. Інший операційний дохід (відшкодування раніше списаних активів, дохід від 

операційних курсових різниць, реалізація інших оборотних активів, операційна 

оренда активів). 

Доходи 

Від операційної 

діяльності 

Інший операційний 

дохід 

Від реалізації 

Від фінансових 

інвестицій 

Від іншої діяльності 

Реалізації товарів 

Реалізації послуг 

Реалізації готової продукції 
 

 

Реалізації інших оборотних 

активів 

Операційна курсова різниця 

Операційна оренда активів 

Відшкодування раніше списаних 

активів 
 

 

 
Дохід від участі в капіталі 

Інші фінансові доходи 
 

 

 

Від реалізації фінансових 

інвестицій 

Від безкоштовно отриманих 

активів 

Від реалізації основних засобів 

Від реалізації нематеріальних 

активів 
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3. Від фінансових інвестицій (дохід, отриманий від участі в капіталі, інші 

фінансові доходи). 

4. Від іншої діяльності (дохід, отриманий від реалізації інвестицій, від 

реалізації ОЗ, дохід від безкоштовно одержаних активів, дохід від реалізації 

нематеріальних активів). 

Отже, для ефективного управління доходами підприємства, а також 

фінансовими результатами дуже важливо чітко визначити їх зміст і 

класифікаційні ознаки, що підвищить аналітичність одержаної інформації на 

основі якої апарат управління зможе оперативно розв’язувати поставлені перед 

ними стратегічні завдання. 

 

 

1.3. Нормативно-правове регулювання обліку, аудиту і аналізу доходів 

діяльності підприємства 

 

Нормативно-правове регулювання бухгалтерського обліку та аудиту є дуже 

актуальним питанням, адже діяльність будь-якого підприємства залежить від 

нормативно-правової бази, яка в свою чергу стандартизує відносини між 

підприємством та державою, з працівниками підприємства та з іншими 

підприємствами. 

Вершиною правового регулювання бухгалтерського обліку, аудиту та 

аналізу витупає законодавство – це певна кількість обов’язкових актів, котрі 

видаються органами державної влади у встановленому порядку. 

Існує п’ять рівнів нормативно-правового регулювання обліку, аналізу та 

аудиту доходів діяльності підприємства: 

1. Конституція України, Податковий кодекс України, Закон України 

«Про бухгалтерський облiк i фiнансову звiтнiсть в Українi», Закон «Про аудит 

фінансової звітності та аудиторську діяльність» та iншi законодавчi акти. 

2. Укази та розпорядження Президента України, Постанови Кабінету 

Міністрів України. 
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3. Національне положення бухгалтерського обліку 1 «Загальні вимоги 

до фінансової звітності», Положення (стандарт) бухгалтерського обліку 15 

«Дохід» та iншi нормативно-правовi акти. 

4. Iнструкцiя про застосування Плану рахункiв бухгалтерського облiку 

активiв, капiталу, зобов’язань i господарських операцiй підприємств i органiзацiй, 

Методичнi рекомендацiї про застосування регістрів бухгалтерського облiку та 

інші нормативно-правові акти та методичні рекомендації Міністерства фінансів та 

інших організацій, які розробляються та затверджуються на основі П(С)БО. 

5. Наказ про облiкову полiтику пiдприємства, робочий план рахункiв 

підприємства та інші документи (накази, розпорядження) щодо організації обліку 

доходів від реалізації на підприємстві. 

Перший рівень містить нормативні документи, що є обов’язковими для 

виконання всіма підприємствами України. 

Так, Конституція України – це найголовніший нормативно-правовий 

документ, в якому зазначаються права громадян, в тому числі економічні, 

можливості громадян у сфері виробництва, у підприємницькій діяльності і 

використання матеріальних благ. Цей документ гарантує економічну свободу 

людини, регулює забезпеченість діяльності підприємства, проголошує права 

суб’єктів господарювання. 

Закон України «Про бухгалтерський облік та фінансову звітність» - 

основний документ, який регулює бухгалтерський облік в Україні. Він регулює 

ведення бухгалтерського обліку та складання фінансової звітності.На відмінно від 

Закону України «Про бухгалтерський облік та фінансову звітність», Закон «Про 

аудит фінансової звітності та аудиторську діяльність» регулює аудиторську 

діяльність в Україні та відносини, що виникають про її проваджені, також 

визначає правові засади аудиту фінансової звітності. 

Податковий кодекс регулює особливості обліку податкових зобов’язань, 

визначає сутність доходів, визначає їх склад, визначає платників податку і інші 

обов’язкові елементи податків. 
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До другого рівня можна віднести Постанову КМУ «Про порядок 

представлення фiнансової звiтностi». Вона встановлює строки, порядок 

формування та загальні вимоги представлення фінансової звітності юридичним 

особам. Також відноситься Положення «Про документальне забезпечення записів 

в бухгалтерському обліку», яке визначає порядок відображення та зберігання 

первинних документів, звітності та облікових регістрів та ряд інших. 

Третій рівень визначає методологію формування інформації в 

бухгалтерському обліку про доходи та її розкриття у фінансовій звітності. 

Основним нормативним документом, який визначає методи та принципи 

формування інформації про доходи та розкриття її у фінансовій звітності є 

П(С)БО 15 «Доходи». Іншим нормативним документом М(С)БО 18 «Дохід», 

повинні обов’язково дотримуватися ті підприємства, які повинні подавати 

фінансову звітність відповідно до міжнародних стандартів (банки, публічні 

акціонерні товариства, страхові компанії та інші, які визначені Кабміном). 

НП(С)БО 1 регулює типову форму №2 «Звіт про фінансовий результати» 

або «Звіт про сукупний дохід» – це звіт про доходи, витрати, фінансові результати 

і сукупний дохід. Відповідно до П(С)БО доходи і витрати відображаються в 

обліку й звітності у момент їх виникнення, незалежно від часу надходження і 

сплати грошей. Нормативно-правові документи четвертого рівня є більш 

конкретизовані та надаються для більш детального роз’яснення ведення обліку. 

П’ятий рівень характеризується висвітленням в документах ведення обліку 

на окремих підприємствах. Ці документи створені на базі документів вищих 

рівнів та враховують особливості ведення обліку конкретних підприємств. 

Прикладом документа останнього рівня є наказ про облікову політику, який 

містить принципи, методи та процедури, що підприємство використовує для 

складання та подання фінансової звітності. 

Аудит операцій з обліку доходів діяльності регулюється ЗУ «Про аудит 

фінансової звітності та аудиторську діяльність», його метою є підтвердження 

достовірності даних первинних документів щодо визначення витрат та доходів і 

формування фінансових результатів, повноти і своєчасності відображення 
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первинних даних у зведених документах і облікових регістрах, правильності 

ведення обліку таких витрат і доходів діяльності, а також його відповідності в 

прийнятій обліковій політиці, та достовірності відображення доходів і визначення 

результатів діяльності в звітності господарюючого суб’єкта, відповідності 

методики обліку і оподаткування операцій із обліку доходів від реалізації та 

інших операційних доходів, котрі застосовуються на підприємстві, чинним 

нормативним документам України за період, який перевіряється. Результати 

проведеного аналізу, що надають аудитори, опираються на інформаційні потреби 

користувачів, адже зазвичай виділяються дві головні групи користувачів, та їх 

вимоги до обсягу доступної їм інформації різний.  

Отже, нормативно-правові документи, які регулюють облік, аналіз та аудит 

доходів згрупуємо в табл.1.3. 

Таблиця 1.3 

Нормативно-правові акти, що регулюють облік, аналіз та аудит доходів 

діяльності підприємства 

Назва документа Характеристика застосування 

Конституція України 

Гарантує економічну свободу людини, регулює 

забезпеченість діяльності підприємства, проголошує права 

суб’єктів господарювання. 

Податковий кодекс 

України 

Регулює відносини, котрі виникають в сфері справляння 

податку на прибуток, порядок його адміністрування, ставку 

податку, платників податку, їх права і обов’язки, компетенцію 

контролюючих органів, повноваження та обов’язки їх 

посадових осіб під час виконування податкового контролю, а 

також відповідальність через порушення податкового 

законодавства. 

Закон України 

«Про бухгалтерський облік 

та фінансову 

звітність в Україні» 

Визначає правові засади контролю, організації, ведення 

бухгалтерського обліку і складання фінансової звітності у 

Україні 

Закон України 

«Про аудит фінансової 

звітності та аудиторську 

діяльність» 

Регулює аудиторську діяльність в Україні та відносини, що 

виникають про її проваджені, також визначає правові засади 

аудиту фінансової звітності. 

НП(С)БО 1 

«Загальні вимоги до 

фінансової звітності» 

Визначаються мета, склад та принципи підготовки фінансової 

звітності і вимоги до визнання та розкриття її елементів. 

Норми положення застосовуються до фінансової звітності та 

консолідованої фінансової звітності юридичних осіб усіх 

форм власності (окрім банків і бюджетних установ), котрі 

зобов’язані подавати фінансову звітність вигідно 
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законодавству. Зокрема, вказує порядок підготовки і подання 

балансу (звіту про фінансовий стан), звіту про фінансові 

результати (звіту про сукупний дохід), звіту про рух 

грошових коштів, звіту про власний капітал і приміток до 

фінансової звітності 

П(С)БО 15 «Доходи» 

 

Визначає методологічні засади формування в 

бухгалтерському обліку інформації про доходи підприємства і 

її розкриття в фінансовій звітності. 

М(С)БО 18 «Дохід» 
Визначає обліковий підхід до доходу, котрий виникає у 

результаті певних типів операцій ті подій 

Положення «Про 

документальне забезпечення 

записів в бухгалтерському 

обліку» 

Визначає порядок відображення та зберігання первинних 

документів, звітності та облікових регістрів. 

План рахунків 

бухгалтерського обліку 

активів, капіталу, 

зобов'язань і господарських 

операцій підприємств і 

організацій та Інструкція про 

його застосування 

Застосовується підприємствами, організаціями і іншими 

юридичними особами незалежно від форм власності, 

організаційно-правових форм та видів діяльності, і також 

виділених на окремий баланс філій, відділень а також інших 

відособлених підрозділів юридичних осіб 

Наказ про облікову політику 

Встановлює принципи, методи та процедури, які 

підприємство використовує для ведення обліку і складання 

звітності. 

 

Отже, можна зробити висновок, що нормативно-правове регулювання 

обліку, аналізу а аудиту доходів має п’ять рівнів та регулюється законами, 

положеннями, стандартами, які є обов’язкові для кожної організації.  

Як бачимо, нормативно-правове забезпечення обліку та аудиту доходів 

висвітлене значною кількістю законів, постанов, положень (стандартів) обліку. 

Будь-яке відхилення від нормативних положень призведе до виникнення різних 

порушень, котрі перешкоджатимуть здобутку мети діяльності підприємств, тому 

необхідно дотримуватися норм та законів задля забезпечення ефективної роботи 

підприємства, адже від правильності та законності ведення обліку залежить не 

тільки прибутковість підприємства, а також репутація на зовнішньому ринку. 
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РОЗДІЛ 2 

ОРГАНІЗАЦІЙНО-МЕТОДИЧНІ АСПЕКТИ ОБЛІКУ І АУДИТУ 

ДОХОДІВ ВІД РЕАЛІЗАЦІЇ ПРОДУКЦІЇ 

ДП «НАДВІРНЯНСЬКЕ ЛІСОВЕ ГОСПОДАРСТВО» 

 

2.1. Організаційні засади обліку доходів діяльності виробничого 

підприємства 

 

Найважливішим заключним показником, який показує ефективність роботи 

підприємства є його фінансовий результат (прибуток чи збиток), який, у свою 

чергу, залежить від витрат та доходів визначеного періоду.  

Ефективність роботи кожного підприємства прямо залежить від 

правильності організації обліку доходів та витрат. Організовувати облік доходів 

потрібно так, щоб про них надавалась повна і достовірна інформація за 

визначений період, адже вона є основою для організації управлінського обліку. 

Тому слід розглянути особливості організації та методики обліку доходів 

діяльності на прикладі ДП «Надвірнянське лісове господарство». 

ДП «Надвірнянський лісгосп» - це державне підприємство, створене з 

метою ведення лісового господарства, захисту, доцільного використання та 

відновлювання лісів, отримання прибутку від комерційної діяльності. Для ведення 

бухгалтерського обліку на ДП «Надвірнянський лісгосп» застосовується 

комп’ютерна бухгалтерська програма 1С «Лісове господарство». 

Організація обліку – це сукупність заходів керівника підприємства по 

створенню та постійному вдосконаленню системи бухгалтерського обліку 

підприємства для того, щоб забезпечити зовнішніх та внутрішніх користувачів. 

Основна мета організації обліку доходів – повне та достовірне визначення 

доходів підприємства від виробництва та реалізації продукції та контроль за 

використанням ресурсів. 
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Основним завдання організації обліку доходів є контроль за наявністю та 

рухом прибутку підприємства, правильне визначення оцінки доходу, 

забезпечення документального оформлення та відображення в регістрах доходу. 

Відділ бухгалтерії досліджуваного підприємства складається з головного 

бухгалтера, помічника головного бухгалтера та дев’яти бухгалтерів.  

Структура бухгалтерії досліджуваного підприємства зображена на рис.2.1. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 2.1. Структура бухгалтерії ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

 

Одним із основних внутрішніх нормативних документів підприємства, який 

визначає порядок організації бухгалтерському обліку доходів, витрат та 

фінансових результатів є «Наказ про облікову політику», що затверджується 

наказом керівника підприємства і містить розділ про основні принципи та 

організацію обліку доходів діяльності підприємства.  

Облікова політика на даному підприємстві застосовується таким чином, 

щоб фінансові звіти повністю відповідали всім вимогам Закону України «Про 

бухгалтерський облік і фінансову звітність в Україні» та кожному конкретному 

П(С)БО. 
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У обліковій політиці занотовують тільки такі принципи і методи обліку та 

оцінки, що мають декілька варіантів на вибір підприємства. Причім з усіх 

існуючих варіантів потрібно вибрати тільки ті методи, які найкраще будуть 

розкривати інформацію. 

В Наказі про облікову політику ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

представлені основні положення з обліку доходів: 

Доходи визнаються та відображаються в обліку відповідно до вимог 

П(С)БО 15 «Доходи». 

Доходи, які визнані в бухгалтерському обліку класифікуються за такими 

групами: 

1. Доходи від операційної діяльності – продаж лісопродукції, виконання робіт, 

наданих послуг. 

2. Інші операційні доходи - продаж іноземної валюти, реалізація інших 

необоротних активів, операційні курсові різниці, списання дебіторської 

заборгованості по закінченню строку позивної давності, відшкодування 

раніше списаних активів. 

3. Інші доходи діяльності – продаж необоротних активів, інші доходи 

діяльності. 

Класифікація доходів ДП «Надвірнянське лісове господарство» відображена 

в табл. 2.1 

Таблиця 2.1 

Класифікація доходів відповідно до наказу про облікову політику  

ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

Вид доходу Характеристика 

Доходи від операційної діяльності 
Продаж лісопродукції, виконання робіт, наданих 

послуг 

Інші операційні доход 

Продаж іноземної валюти, реалізація інших 

необоротних активів, операційні курсові різниці, 

списання дебіторської заборгованості по 

закінченню строку позивної давності, 

відшкодування раніше списаних активів 

Інші доходи діяльності Продаж необоротних активів, інші доходи 
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діяльності 

Документування операцій з обліку доходів діяльності підприємства 

визначається багатоманітністю бухгалтерських документів. Інформацію про 

отримані доходи можна отримати з таких первинних документів: 

− Прибутковий касовий ордер; 

− Виписка банку; 

− Рахунок-фактура; 

− Товарно-транспортна накладна; 

− Накладна на відпуск (внутрішнє переміщення) матеріалів; 

− Договір оренди; 

− Акт приймання-передачі (внутрішнього переміщення) основних  

засобів; 

− Інвентаризаційний опис товарно-матеріальних цінностей; 

− Розрахунок (довідка) бухгалтерії; 

− Договори та контракти із постачальниками і фінансово-кредитними 

установами. 

Детальна інформація про перелік первинних документів, відповідно до яких 

відображаються доходи підприємства від операційної, фінансової та інвестиційної 

діяльності, наведена в табл. 2.2 

Таблиця 2.2 

Відображення доходів підприємства від операційної, фінансової та 

інвестиційної діяльності в первинних документах 

Види доходу Первинний документ 

Дохід від реалізації готової продукції 

Прибутковий касовий ордер, виписка банку, 

рахунок-фактура, товарно-транспортна 

накладна, накладна на відпуск (внутрішнє 

переміщення) матеріалів, розрахунок (довідка) 

бухгалтерії 

Інші операційні доходи 

Прибутковий касовий ордер, виписка банку, 

рахунок-фактура, товарно-транспортна 

накладна, накладна на відпуск (внутрішнє 

переміщення) матеріалів, договір оренди, акт 

приймання-передачі (внутрішнього 
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переміщення) основних засобів, 

Інвентаризаційний опис товарно-матеріальних 

цінностей, розрахунок (довідка) бухгалтерії 

Дохід від участі в капіталі Розрахунок (довідка) бухгалтерії, виписка банку 

Інші фінансові доходи 

Прибутковий касовий ордер, виписка банку, 

рахунок-фактура, товарно-транспортна 

накладна, накладна на відпуск (внутрішнє 

переміщення) матеріалів, акт приймання-

передачі (внутрішнього переміщення) основних 

засобів 

Інші доходи 

Прибутковий касовий ордер, виписка банку, 

рахунок-фактура, товарно-транспортна 

накладна, накладна на відпуск (внутрішнє 

переміщення) матеріалів, договір оренди, акт 

приймання-передачі (внутрішнього 

переміщення) основних засобів 

 

Отже, з вищевикладеного можна зробити висновок, що від правильної 

організації обліку буде залежити весь обліковий процес. Добре організований 

облік має великий вплив на правдивість фінансової звітності та податкових 

обчислень. 

 

 

2.2. Синтетичний та аналітичний облік доходів від реалізації продукції 

підприємства 

 

Для забезпечення інформаційного стану системи управління фінансово-

господарською діяльністю підприємства та для надання інформації для зовнішніх 

і особливо внутрішніх користувачів підприємство формує систему показників, що 

розкривають інформацію про об'єкти бухгалтерського обліку, а також майновий 

та фінансовий стан підприємства з різним ступенем деталізації. 

Для отримання цієї інформації за ступенем деталізації даних про об'єкти 

обліку підприємства використовуються дві групи рахунків: синтетичні і 

аналітичні, звідси випливає, що здійснюються два напрямки обліку: синтетичний 

та аналітичний.  
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Розглянемо порядок відображення в обліку доходів від реалізації на 

прикладі ДП «Надвірнянське лісове господарство». 

Згідно додатку до наказу «Про встановлення облікової політики на ДП 

«Надвірнянське лісове господарство», облік доходів на підприємстві ведеться на 

рахунках 7 класу плану рахунків. За кредитом субрахунків рахунків 70, 71 та 74 

відображається збільшення доходу, за дебетом − належна сума непрямих податків 

(податку на додану вартість) та списання в порядку закриття на субрахунки 

рахунків 79 «Фінансові результати». 

Робочим планом рахунків на підприємстві затверджено типові рахунки та 

субрахунки для відображення у бухгалтерському обліку даних про отримані 

доходи, які наведені у табл. 2.3. 

Таблиця 2.3 

Витяг з робочого плану рахунків ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» у частині доходів 

Синтетичні рахунки Субрахунки 

Код Назва Код Назва 

70 Доходи від реалізації 701 Лісопродукція 

  702 Посадочні матеріали, товари 

  703 Роботи і послуги 

71 Інший операційний дохід 711 Дохід від продажу іноземної валюти 

  719 Відсотки банку 

74 Інші доходи 745 Доходи від безоплатно одержаних активів 

 

Основну частину доходів підприємства складають доходи від реалізації, які 

акумулюються на субрахунках рахунку 70 «Доходи від реалізації». Цей рахунок 

призначено для узагальнення інформації про доходи від реалізації готової 

продукції, товарів, робіт та послуг. 

Дане підприємство використовує його для обліку наступних доходів: 

− для обліку доходів від реалізації лісопродукції – на субрахунку 701; 

− для обліку посадочних матеріалів і товарів – на субрахунку 702; 
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− для обліку робіт та послуг, пов’язаних з лісництвом та іншою 

діяльністю у лісовому господарстві − на субрахунку 703. 

Рахунок 701 «Доходи від реалізації продукції» на ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» містить такі субрахунки: 

701.1 «Дохід від реалізації лісоматеріалів ялини»; 

701.2 «Дохід від реалізації лісоматеріалів ялиці»; 

701.3 «Дохід від реалізації лісоматеріалів буку»; 

701.4 «Дохід від реалізації лісоматеріалів берези, вільхи, осики»; 

701.5 «Дохід від реалізації дров’яної деревини». 

Типові кореспонденції з обліку доходів від реалізації продукції наведено у 

табл. 2.3. 

Таблиця 2.4 

Бухгалтерські проведення з відображення в обліку доходів від реалізації 

ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

№ Зміст господарської операції 
Кореспонденції рахунків 

Дебет Кредит 

1. Реалізовано готову лісопродукції 361 
701 у розрізі 

субрахунків 

2. 
Відображено податкове зобов’язання з ПДВ від 

реалізації готової продукції 

701 у розрізі 

субрахунків 
641/ПДВ 

3. Реалізовано посадочні матеріали і товари 361 
702 у розрізі 

субрахунків 

4. 
Відображено податкове зобов’язання з ПДВ від 

реалізації посадочних матеріалів і товарів 

702 у розрізі 

субрахунків 
641/ПДВ 

5. 
Реалізовано роботи та послуги, пов’язані з лісництвом 

та іншою діяльністю у лісовому господарстві 
361 

703 у розрізі 

субрахунків 

6. 

Відображено податкове зобов’язання з ПДВ від 

реалізації робіт та послуг, пов’язаних з лісництвом та 

іншою діяльністю у лісовому господарстві 

703 у розрізі 

субрахунків 
641/ПДВ 

7. 

Списано доходи від реалізації готової продукції, 

товарів, робіт та послуг на фінансові результати 

операційної діяльності 

701, 702, 703 791 

 

Рахунок 71 «Інші операційні доходи» на ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» призначений для узагальнення інформації про реалізацію іноземної 

валюти, операційні курсові різниці, реалізацію інших оборотних активів, 

відшкодування раніше списаних активів, списання кредиторської заборгованості 



28 
 

по закінченню строку позивної давності. За кредитом рахунку 71 відображається 

збільшення доходу. 

Типові кореспонденції рахунків з обліку інших операційних доходів 

наведено у табл. 2.4. 

Таблиця 2.5 

Бухгалтерські проведення з відображення в обліку інших операційних 

доходів ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

№ Зміст господарської операції 
Кореспонденції рахунків 

Дебет Кредит 

1. 
Надходження відходів виробництва  

(обрубки, обрізки, стружка) 
20 719 

2. Визнання доходу від реалізації іноземної валюти 31 711 

3. 
Визнання доходу від отриманих штрафів, пені, 

неустойки 
37 715 

4. 
Визнання доходу від списання кредиторської 

заборгованості 
31 717 

 

Фінансовий результат формується шляхом співставлення доходів та витрат 

звітного періоду. ДП «Надвірнянське лісове господарство» отримує наступні види 

доходів від основної діяльності: дохід від реалізації готової продукції, інші 

операційні доходи, інші доходи. Типовими витратами підприємства є: 

собівартість реалізації готової продукції, товарів, робіт та послуг, 

загальновиробничі витрати, адміністративні витрати, витрати на збут, інші 

витрати операційної діяльності та витрати з податку на прибуток.  

Облік фінансових результатів підприємство ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» веде на 79 рахунку в розрізі субрахунків: 

- 791.1 «Фінансовий результат від реалізації лісопродукції»: 

791.11 «Фінансовий результат від реалізації лісоматеріалів ялини». 

791.12 «Фінансовий результат від реалізації лісоматеріалів ялиці». 

791.13 «Фінансовий результат від реалізації лісоматеріалів буку». 

791.14 «Фінансовий результат від реалізації лісоматеріалів берези, вільхи, 

осики». 

791.15 «Фінансовий результат від реалізації дров’яної деревини». 
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- 791.2 «Фінансовий результат від реалізації товарів та посадочних матеріалів». 

- 791.3 «Фінансовий результат від реалізації робіт та послуг». 

 Схему формування фінансового результату можна зобразити у вигляді рис. 

2.2. 

Рахунок 79 «Фінансові результати» 

Рах. 90 «Собівартість продукції» 

Рах. 92 «Адміністративні витрати» 

                                                                  Рах. 70 «Дохід від реалізації» 

Рах. 93 «Витрати на збут» 

                                                                 Рах. 71 «Інший операційний дохід» 

Рах. 94 «Інші витрати операційної 

діяльності»                                            Рах.44«Нерозподілені прибутки(непокриті збитки)» 

                                                                                        збиток        прибуток 

Рах. 98 «Податок на прибуток»                   Списання збитку  Списання прибутку 

 

 

 

 

Рис. 2.2 Формування фінансового результату 

Рахунок 44 «Нерозподілені прибутки (непокриті збитки)» призначений для  

обліку нерозподілених прибутків та непокритих збитків поточного й минулих 

років, також використаного в поточному році прибутку. За кредитом цього 

рахунку відображається збільшення прибутку від усіх видів діяльності, а за 

дебетом - збитки та використання прибутку. 

Субрахунок 441 «Прибуток нерозподілений» відображає наявність та рух 

нерозподіленого прибутку. 

Субрахунок 442 «Непокриті збитки» відображає непокриті збитки. Їх 

списання здійснюють через нерозподілений прибуток, резервний, пайовий чи 

додатковий капітал тощо. 

Списання витрат Списання доходів 
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Субрахунок 443 «Прибуток, використаний у звітному періоді» відображає 

розподіл прибутку між власниками (нарахування дивідендів), відрахування у 

резервний капітал й інше використання прибутку в поточному періоді.  

Типові кореспонденції з формування та використання нерозподіленого 

прибутку звітного періоду на ДП «Івано-Франківський лісгосп» можемо 

спостерігати у табл. 2.5. 

Таблиця 2.6 

Типові кореспонденції з формування та використання нерозподіленого 

прибутку ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

 

№ 

 

Зміст господарської операції 

Кореспондуючі 

рахунки 

Дебет Кредит 

1. Визначено фінансовий результат - прибуток 791 441 

2. Нараховано зобов’язання з відрахувань частки прибутку, яка 

належить до сплати до відповідного бюджету 

443 671 

3. Перераховано до бюджету частку прибутку 671 311 

4. Нараховано дивіденди учасникам 443 671 

5. Утримано ПДФО та військовий збір з дивідендів 671 6411, 642 

6. Виплачено дивіденди учасникам 671 311 

7. Збільшено статутний капітал за рахунок реінвестування прибутку 441 401 

8. Використано нерозподілений прибуток звітного періоду на 

створення спеціальних фондів 

443 42 

9. Відображено в обліку результатів використання прибутку 441 443 

 

Кожне підприємство повинно враховувати всі чинники, які  впливають на 

його функціонування і постійно мають оптимізовувати свою діяльність. Тому 

формування і використання прибутку є  складним механізмом, що охоплює всі 

сфери діяльності підприємства. 

Класичний випадок використання прибутку – підприємство вираховує з 

отриманого чистого прибутку обов’язкові відрахування в резервний фонд, 

прибуток, що залишився після, підприємство буде використовувати в цілях 

виробничого розвитку та в цілях споживання (формується фонд виплати 

дивідендів та фонд споживання персоналу підприємства). 

Отже, ДП «Надвірнянське лісове господарство» суму нерозподіленого 

прибутку за мінусом податку на прибуток використовує за наступними 

напрямами (рис. 2.3). 



31 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис 2.3 Напрями використання чистого прибутку на ДП «Надвірнянське 

лісове господарство» 

Аналітичний облік доходів від реалізації ведеться за видами (групами) 

продукції, товарів, робіт, послуг, регіонами збуту та/або іншими напрямками, 

визначеними підприємством. 

Отже, можна сказати, що вся діяльність підприємства спрямована на 

отримання  максимального прибутку для підтримання стану, а також розвитку 

економічного потенціалу. Тому одним з найголовніших питань в управлінні 

підприємством є отримання своєчасної, повної та достовірної інформації про 

чинники, що створюють прибуток від господарської діяльності. Джерелом 

інформації для управління фінансовим результатом служать саме рахунки 

бухгалтерського обліку. З них підприємство отримує інформацію про обсяги і 

джерела надходження доходів, напрями витрат, формування та використання 

прибутку.  

 

 

2.3. Організація і методика аудиту доходів від реалізації продукції 

підприємства 

 

Аудит доходів та фінансових результатів підприємства являється одним із 

найбільш складних та відповідальних видів аудиторської перевірки. Пояснюється 

Чистий прибуток 

Прибуток, що буде використаний 

в цілях виробничого розвитку Чистий прибуток, що залишився 

Прибуток, що буде використаний 

в цілях споживання 

Обов’язкові відрахвання в 

резервний фонд 
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складність та відповідальність такої аудиторської тим, що конкретно цей вид 

перевірки має найвищий ступінь аудиторського ризику. Так само, від повноти 

виконання такої перевірки і того, наскільки об’єктивним буде аудиторський 

висновок, залежать правильність і повнота такого напрямку аудиторської 

діяльності, як формування подальшої фінансової стратегії підприємства.  

Здійснення результативного та якісного аудиту доходів від реалізації 

продукції дозволить забезпечити високу прибутковість для підприємства. 

Найголовнішими завданнями аудиту реалізації продукції є визнання 

правильності:  

− відображення в бухгалтерському обліку фактичного доходу від 

реалізації продукції; 

−  відтворення в бухгалтерському обліку собівартості продукції; 

− формування сум виручки від реалізації продукції 

Для того, щоб одержати неупереджені докази аудиту доходів від реалізації 

продукції аудитору потрібні такі документи: прибутковий касовий ордер; 

товарно-транспортна накладна; рахунок фактура; виписка банку; облікові регістри 

(Журнал 6, рахунок 701 «Доходи від реалізації готової продукції» та 702 «Доходи 

від реалізації товарів»). 

Загалом можна виділити такі етапи аудиту доходу від реалізації продукції 

підприємства: 

1. Підготовчий – замовник та виконавець обмінюються листами, укладають 

договір, виконавець ознайомлюється з діяльністю підприємства, оцінює 

системи бухгалтерського обліку та внутрішнього контролю, визначає 

аудиторський ризик, суттєвість. 

2. Основний – перевіряються залишки продукції, яка реалізувалась на 

початок періоду, відповідність документального оформлення, перевірка 

точності відтворення інформації про реалізовану продукцію, що 

складають собівартість, перевірка співвідношення ціни та собівартості, 

перевіряється точність оцінки реалізації, перевірка правильності 

кореспонденцій та регістрів. 
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3. Заключний – розробляється аудиторський висновок та складається 

аудиторський звіт. 

Отже, етапи аудиту доходу від реалізації продукції можна згрупувати у 

табл. 2.6. 

Таблиця 2.7 

План для проведення аудиту доходів від реалізації продукції підприємства 

Етапи Стандарт проведення 

Підготовчий 

Замовник та виконавець укладають договір, виконавець 

ознайомлюється з діяльністю підприємства, оцінює 

системи бухгалтерського обліку та внутрішнього 

контролю, визначає аудиторський ризик, суттєвість. 

Основний 

Перевіряються залишки продукції яка реалізувалась на 

початок періоду, відповідність документального 

оформлення, перевірка точності відтворення інформації 

про реалізовану продукцію, що складають собівартість, 

перевірка співвідношення ціни та собівартості, 

перевіряється точність оцінки реалізації, перевірка 

правильності кореспонденцій та регістрів. 

Заключний 
Розробляється аудиторський висновок та складається 

аудиторський звіт. 

 

Далі аудитор зобов’язаний розробити програму аудиту доходів від 

реалізації продукції – документ, у якому містяться завдання з визначеною 

послідовністю виконання для отримання аудиторських доказів. Для цього аудитор 

планує процедури для визначення правдивої інформації щодо стану 

досліджуваного об’єкта. Ця програма містить такі процедури: 

1. Перевірка залишків реалізованої продукції – для того, щоб 

переконатися у їх правильності формування. 

2. Перевірка точності документального оформлення операцій з обліку 

реалізованої продукції – щоб переконатись у точності їх документального 

оформлення. 

3. Перевірка точності відображення інформації щодо реалізованої 

продукції, яка складає собівартість – переконатись у правильності відображення 

оцінки та умов визнання доходу. 

4. Перевірка співвідношення цін реалізованої продукції та 

прейскурантними цінами – щоб переконатись у правильності співвідношення цін. 
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5. Перевірка точності документів про відвантаження продукції – щоб 

переконатись у правильності  документального оформлення. 

6. Перевірка відповідності записів синтетичного та аналітичного обліку 

реалізації продукції – щоб переконатись у відповідності записів синтетичного та 

аналітичного обліку на рахунках реалізації продукції [16]. 

Отже, схему аудиту доходів від реалізації продукції можна зобразити у 

вигляді табл. 2.7. 

Таблиця 2.8 

Процедури та методи аудиту доходів від реалізації продукції  

Аудиторські процедури Мета Метод перевірки 

Перевірка залишків реалізованої 

продукції 

Переконатися у їх правильності 

формування 

Арифметичний та 

документальний 

Перевірка точності 

документального оформлення 

операцій з обліку реалізованої 

продукції 

Переконатись у точності їх 

документального оформлення 
Документальний 

Перевірка точності відображення 

інформації щодо реалізованої 

продукції, яка складає собівартість 

Переконатись у правильності 

відображення оцінки та умов 

визнання доходу 

Арифметичний 

Перевірка співвідношення цін 

реалізованої продукції та 

прейскурантними цінами 

Переконатись у правильності 

співвідношення цін 
Документальний 

Перевірка точності документів про 

відвантаження продукції 

Переконатись у правильності  

документального оформлення 

Арифметичний та 

метод зіставлення 

Перевірка відповідності записів 

синтетичного та аналітичного 

обліку реалізації продукції 

Переконатись у відповідності 

записів синтетичного та 

аналітичного обліку на рахунках 

реалізації продукції 

Документальний та 

арифметичний 

 

Також, можна виділити такі типові порушення обліку доходів від реалізації 

продукції підприємства: 

1. Неправильне оформлення первинних документів; 

2. Віднесення на собівартість реалізованої продукції підприємства 

витрат операційної діяльності; 

3. Невідповідність даних синтетичного та аналітичного обліку тощо. 

Отже, з вище викладеного можна зробити висновок, що аудит доходу від 

реалізації продукції є невід’ємним елементом аудиту в цілому, адже він потрібен, 

щоб вчасно виявити помилку, що неодмінно допоможе підвищити ефективність 
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використання отриманого прибутку, щоб забезпечити подальшу безперервну 

діяльність для підприємства та допоможе проаналізувати всі сторони обліку 

доходу від реалізації продукції. 
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РОЗДІЛ 3 

АНАЛІЗ ДОХОДІВ ОПЕРАЦІЙНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ДП «НАДВІРНЯНСЬКЕ 

ЛІСОВЕ ГОСПОДАРСТВО» 

 

3.1. Аналіз рівня, динаміки та структури доходів операційної діяльності 

підприємства 

 

Оцінка доходів підприємства має велике значення в системі загального 

аналізу роботи суб’єкта господарювання, оскільки цей показник має прямий 

вплив на загальний фінансовий результат діяльності підприємства, який може 

бути як прибуток, так і збиток. 

Аналіз операційної діяльності підприємства є важливим для успішного 

управління, адже від його результатів залежать подальші прийняті стратегічні 

рішення, які спрямовані на посилення конкурентоспроможності і виявлення 

резервів для підвищення ефективності роботи. 

Можна виділити такі завдання аналізу доходу від операційної діяльності: 

− оцінка виконання плану, динаміки та структури доходів від операційної 

діяльності підприємства; 

− оцінка впливу всіх факторів на доходи підприємства;  

− пошук резервів збільшення доходів;  

− розробка заходів щодо використання виявлених резервів. 

Джерелами аналізу доходів діяльності підприємства виступають відповідні 

рахунки бухгалтерського обліку, фінансовий план та фінансова звітність 

підприємства. 

Проаналізувавши літературні джерела, можна виділити наступні етапи 

аналізу доходів підприємства: 

1. Оцінка рівня і динаміки змін доходів у часі; 

2. Оцінка складу і структури доходів; 

3. Факторний аналіз доходів; 

4. Аналіз показників рентабельності. 
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На перших двох етапах проводить загальна оцінка доходів діяльності 

підприємства з використанням горизонтального та вертикального аналізу. 

На третьому етапі аналізу доходів використовується прийом елімінування 

для оцінки впливу факторів на величину доходів.  

Заключним етапом аналізу є аналіз показників рентабельності, який 

проводиться для визначення інтенсивності та ефективності діяльності 

підприємства. 

Першим етапом аналізу є оцінка рівня і динаміки змін доходів у часі з 

метою встановлення тенденцій їх поведінки. 

Таблиця 3.1 

Аналіз рівня і динаміки змін доходів 

ДП «Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 рр. 

 

Величина, тис. грн. Відхилення 

2019 р. 2020 р. 2021 р. 
2020/2019 рр. 2021/2020 рр. 

Грн. % Грн. % 

Чистий дохід від 

реалізації продукції 
78065 72930 91373 -5135 93,42 18443 125,29 

Інші операційні доходи 644 1638 6025 944 254,34 4387 367,83 

Інші доходи 10 6 34 -4 60 28 566,67 

Всього доходи 78719 74574 97432 -4145 97,73 22858 130,65 

Всього витрати 78637 74301 96737 -4336 94,49 22436 130,19 

Прибуток до 

оподаткування 
382 273 695 -109 71,47 422 254,58 

 

Отже, можна зробити висновок, що чистий дохід від реалізації продукції в 

2020 році у порівнянні з 2019 роком був менший на 6,58 % (5135 тис. грн.), у 2021 

році у порівнянні з 2020 роком збільшився на 25,29 % (18443 тис. грн.). Інші 

операційні доходи в 2020 році у порівнянні з 2019 роком більші у 2,5 разів (944 

тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком більший у 3,7 раз % (4387 тис. 

грн.). Інші доходи у 2020 році у порівнянні з 2019 роком зменшились на 40 % (4 

тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком збільшились більше ніж у 5,5 раз 
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(28 тис. грн.). Доходи загалом у 2020 році у порівнянні з 2019 роком зменшились 

на 2,27 % (4145 тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком збільшились на 

30,65 % (22858 тис. грн.). 

Витрати загалом у 2020 році у порівнянні з 2019 роком зменшились на 

5,51% (4336 тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком збільшились на 

30,19% (22436 тис. грн.). 

Аналіз рівня і динаміки змін доходів можна зобразити у вигляді рисунку 

(рис. 3.1) 

 

 

Рис. 3.1 Графік рівня доходів підприємства за 2019-2021 рр. 

Наступним етапом аналізу є оцінка складу і структури доходів, тобто 

визначення питомої ваги до загального підсумку.  

Цей етап дає можливість отримати інформацію про динаміку зміни питомої 

ваги досліджуваних показників за аналізований період до загальної величини 

показників (табл. 3.2). 
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Таблиця 3.2. 

Аналіз структури і складу доходів ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

за 2019-2021 рр. 

Показники 

Величина, тис. грн. Питома вага у % 
Абсолютне 

відхилення 

2019 р. 2020 р. 2021 р. 2019 р. 2020 р. 2021 р. 
2019/ 

2020рр. 

2020/ 

2021рр. 

Чистий дохід 

від реалізації 

продукції 

78065 72930 91373 97,17 97,80 93,78 -6,6 25,29 

Інший 

операційних 

дохід 

644 1638 6025 0,82 2,19 6,18 154,3 267,83 

Інший дохід 10 6 34 0,01 0,01 0,04 -40,0 466,67 

Всього доходи 78719 74574 97432 100 100 100 - - 

 

Отже, можна зробити висновок, що найбільшу частину доходів у всіх трьох 

аналізованих роках становить чистий дохід від реалізації продукції та є 97,17 %, 

97,8 % та 93,78 % відповідно. Найменшу величину показника становить інший 

дохід та становить 0,01 %, 001 % та 0,04 % відповідно. 

Величина показника чистого доходу від реалізації продукції у 2020 році у 

порівнянні з 2019 роком зменшилась на 6,6 %, а в 2021 році у порівнянні з 2020 

роком величина показника збільшилась на 25,29 %. 

Величина показника інших операційних доходів у 2020 році у порівнянні з 

2019 роком збільшилась на 154,3 %, а у 2021 році у порівнянні з 2020 роком 

збільшилась на 267,83 %. А відповідно, величина показника іншого доходу в 2020 

році у порівнянні з 2019 роком зменшилась на 40 %, а у 2021 році в порівнянні з 

2020 роком збільшилась на 466,67 % , що показує позитивну тенденцію в 

діяльності досліджуваного підприємства. 

Наочне відображення складу і структури доходів подано далі (рис. 3.3, 3.4, 

3.5) 
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Рис. 3.2 Наочне відображення складу і структури доходів 

На даному рис. зображено структуру доходів ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» за 2019 рік. Можна зробити висновок, що найбільшу частку 

(97,17%) становить чистий дохід від реалізації продукції, далі – інший 

операційний дохід (0,82%), та інший дохід (0,01%). 

 

Рис 3.3 Наочне відображення складу і структури доходів 

На даному рис. зображено структуру доходів ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» за 2020 рік. Можна зробити висновок, що найбільшу частку 
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(97,8%) становить чистий дохід від реалізації продукції, далі – інший операційний 

дохід (2,19 %), та найменшу питому вагу становить інший дохід (0,01 %). 

 

Рис 3.4 Наочне відображення складу і структури доходів 

На даному рис. зображено структуру доходів ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» за 2021 рік. Можна зробити висновок, що найбільшу частку 

(93,78%) становить чистий дохід від реалізації продукції, далі – інший 

операційний дохід (6,18 %), та найменшу питому вагу становить інший дохід 

(0,04%). 

 

Рис 3.5 Графік динаміки зміни прибутку до оподаткування підприємства за 

2019-2021 рр. 
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Прибуток до оподаткування в 2020 році у порівнянні з 2019 роком 

зменшився на 28,53 % (109 тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком 

збільшився на 154,58 % (422 тис. грн.). 

Отже, аналіз рівня, динаміки та структури доходів операційної діяльності 

підприємства є дуже важливим аспектом в економічному аналізі, адже дохід 

підприємства займає центральне місце в системі управління підприємством. 

Порівняння та аналіз доходів, дозволяє виконати ефективну оцінку роботи 

підприємства. Без виконання такого аналізу на підприємствах виникають ситуації 

з ускладнення вибору подальшої економічної політики, неможливість 

правильного прийняття важливих управлінських рішень, вибирання 

перспективних напрямків розвитку господарської діяльності. 

 

 

3.2. Оцінка рентабельності та платоспроможності виробничого 

підприємства, пошук шляхів їх підвищення 

 

У наш час функціонування підприємств характеризується посиленням 

конкурентоспроможності, збільшенням кількості підприємств, відносно чого 

збільшується ризик банкрутства і саме через це посилюється увага до показників, 

які характеризують фінансовий стан досліджуваного об’єкта, а саме 

рентабельність та платоспроможність, для впровадження антикризових заходів. 

Безумовно оцінка фінансових показників - рентабельності та 

платоспроможності є першочерговим заходом, тому що своєчасне та негайне 

виявлення перших негативних ознак і конкретна оцінка цих показників допоможе 

забезпечити низку запобіжних антикризових заходів  і найбільш швидке 

подолання цих ознак. 

Рентабельність, іншими словами прибутковість, характеризує ефективність 

роботи підприємства, прибутковість виробничої та будь-якого іншого напряму 

діяльності чи окупність витрат. Найцікавіше те, що визначеної норми цього 
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показника немає, але вважається, що чим більший цей показник, тим 

ефективнішою є діяльність підприємства. 

Можна виділити такі основні показники рентабельності: 

1. Коефіцієнт рентабельності виробництва, який показує дохідність, 

прибутковість підприємства та розраховується за формулою:  

Кр в= Прибуток від реалізації продукції - Собівартість реалізованої продукції 

/ Собівартість реалізованої продукції * 100 %. 

2. Коефіцієнт рентабельності активів характеризує ефективність 

використання активів компанії для отримання прибутку та розраховується за 

формулою : 

Кра = Чистий прибуток / Середньорічна вартість активів * 100 %.  

3. Коефіцієнт рентабельності власного капіталу характеризує скільки 

прибутку було отримано на кожну гривню залучених власних коштів та 

розраховується за формулою : 

Крвлк  = Чистий прибуток / Середньорічна вартість власного капіталу * 100%. 

4. Коефіцієнт рентабельності продукції показує скільки прибутку від 

реалізації йде на гривню виручки від реалізації та розраховується за формулою: 

Крд= Чистий прибуток / Загальновиробнича собівартість * 100 %. 

5. Рентабельність ОЗ показує дохідність від використання основних засобів: 

Кроз = Чистий прибуток / Середньорічна вартість ОЗ* 100 %. 

Подану вище характеристику показників рентабельності узагальнимо у 

табл.3.3. 

Таблиця 3.3 

Характеристика показників рентабельності 

Показник Характеристика Алгоритм розрахунку 

Коефіцієнт рентабельності 

виробництва 

Показує дохідність, 

прибутковість підприємства 

Дохід від реалізації продукції 

- Собівартість реалізованої 

продукції / Собівартість 

реалізованої продукції*100 % 

Коефіцієнт рентабельності 

активів 

Характеризує ефективність 

використання активів 

компанії для отримання 

прибутку 

Чистий прибуток / 

Середньорічна вартість 

активів * 100 % 
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Коефіцієнт рентабельності 

власного капіталу 

Характеризує скільки 

прибутку було отримано на 

кожну гривню залучених 

власних коштів 

Чистий прибуток / 

Середньорічна вартість 

Власного капіталу * 100 % 

Коефіцієнт рентабельності 

продукції 

Показує ефективність роботи 

підприємства у 

короткостроковій 

перспективі 

Чистий прибуток / Прибуток 

від реалізації продукції*100% 

Коефіцієнт рентабельності 

основних засобів 

Показує доходність основної 

діяльності підприємства 

Чистий прибуток / 

Середньорічна вартість ОЗ * 

100 % 

 

Для подальшого розрахунку показників рентабельності доречно розмістити 

вихідні дані для обчислення (табл. 3.4) 

Таблиця 3.4 

Вихідні дання для розрахунку показників рентабельності ДП «Надвірнянське 

лісове господарство» за 2019-2020рр. 

Показник 2019 рік 2020 рік 2021 рік 

Відхилення 

2020/2019 

рр. 

2021/2020 

рр. 

Прибуток від реалізації 

продукції 
78065 72930 91373 -5135 18443 

Собівартість реалізованої 

продукції 
67786 64890 82890 -2896 18000 

Чистий прибуток 313 88 516 -225 428 

Середньорічна вартість 

активів 
37497 44349 42571 6852 -1778 

Середньорічна вартість ВК 15707 15746 16972 39 1226 

Середньорічна вартість ОЗ 26489 23390 21847 -3099 -1543 

 

Розрахуємо основні показники рентабельності ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» за аналізований 2019-2021рр. у табл. 3.5, з метою оцінки стану 

прибутковість виробничої і іншої діяльності. Конкретна оцінка цих показників 

допоможе забезпечити низку запобіжних антикризових заходів і найбільш швидке 

подолання цих ознак. 
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Таблиця 3.5 

Динаміка показників рентабельності ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» за 2019-2021 рр. 

Показник 2019 рік 2020 рік 2021 рік 

Відхилення 

2020/2019 

рр. 

2021/2020 

рр. 

Коефіцієнт рентабельності 

виробництва 
15,16 12,39 10,23 -2,77 -2,16 

Коефіцієнт рентабельності 

активів 
0,84 0,2 1,21 -0,64 1,01 

Коефіцієнт рентабельності 

власного капіталу 
1,99 0,56 3,04 -1,43 2,48 

Коефіцієнт рентабельності 

продукції 
0,4 0,12 0,56 0,8 0,44 

Рентабельність основних 

засобів 
1,18 0,38 2,4 -0,8 2,02 

 

Показник рентабельності реалізації продукції відображає питому вагу 

отриманого прибутку у собівартості та у виручці проданої продукції, тобто він 

показує скільки припадає прибутку підприємства на 1 гривню реалізованої 

продукції (табл. 3.6). 

Таблиця 3.6 

Розрахунок впливу факторів на рентабельність продажу ДП 

«Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 рр. 

Показники 2020 рік 2021 рік Відхилення 

Прибуток, грн. 88 516 428 

Виручка від реалізації продукції, 

грн. 
72930 91373 18443 

Рентабельність продажу, % 0,12 0,56 0,44 

 

Визначаємо вплив факторів методом ланцюгових підстановок: 

РП = Пп / Вп = 88/72930 = 0,12 
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РУ = Пф / Вп = 516/72930 = 0,71 

РФ = ПФ / ВФ = 516/91373 = 0,56 

Висновок: рентабельність продажу зросла на 0,44 % за рахунок впливу 

наступних факторів: 

Вплив зміни прибутку підприємства на рентабельність: 

Ру – Рп = 0,71 - 0,12 = 0,59 

Вплив зміни виручки від реалізації на рентабельність: 

Рф – Ру = 0,56 - 0,71 = - 0,15 

Загальний приріст рентабельності: = 0,44 %. 

Показником прибутковості діяльності підприємства є також рентабельності 

виробництва. Даний показник відображає питому вагу отриманого прибутку 

відповідно у виручці та у собівартості проданої продукції. 

Проведемо розрахунок впливу факторів на рентабельність виробництва ДП 

«Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 рр. у табл. 3.7. 

Таблиця 3.7 

Розрахунок впливу факторів на рентабельність виробництва ДП 

«Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 рр. 

Показник 2020 рік 2021 рік Відхилення 

Виручка від реалізації продукції, грн. 72930 91373 18443 

Собівартість реалізованої продукції, грн. 64890 82890 18000 

Прибуток, грн. 8040 8483 443 

Рентабельність продажу, % 12,4 10,2 -2,2 

  

Висновок: рентабельність виробництва продукції у звітному році 

зменшилась, порівняно з попереднім, на 2,2 %. Це відбулося за рахунок таких 

факторів (метод ланцюгових підстановок): 

а) зміни суми прибутку: 

∆ya = П1 / С0 – П0 / С0 = 8483/64890-12,4 = 0,67 % 

б) зміни собівартості реалізованої продукції: 

∆yb = П1 / С1 – П1 / С0 = 10,2-8483/64890 = -2,87 
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Разом = ∆ya + ∆yb = 0,67 - 2,87 = -2,2 % 

Як зазначалося вище, до показників дохідності капіталу відноситься 

рентабельність власного капіталу. В аналізі підвищення її рівня найбільший 

інтерес мають засновники підприємства, його власники та акціонери, оскільки він 

відображає кількість отриманого прибутку за звітний період на вартість 

вкладеного капіталу підприємства (табл. 3.8.). 

Таблиця 3.8 

Розрахунок впливу факторів на рентабельність власного капіталу ДП 

«Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 рр. 

Показники 2020 рік 2021 рік Відхилення 

Прибуток, грн. 88 516 428 

Середньорічна вартість 

власного капіталу, грн. 
15746 16972 1226 

Рентабельність власного 

капіталу, % 
0,56 3,04 2,48 

 

Визначаємо вплив методом ланцюгових підстановок. Розрахунок: 

РП = Пп / Вп = 88/15746 = 0,56 

РУ = Пф / Вп = 516/15746 = 3,24 

РФ = ПФ / ВФ = 516/16972 = 3,04 

Висновок: рентабельність власного капіталу збільшилась на 2,48 % за 

рахунок впливу таких факторів: 

вплив зміни прибутку підприємства на рентабельність: 

Ру – Рп = 3,24 - 0,56 = 2,68 

вплив зміни вартості власного капіталу на рентабельність: 

Рф – Ру = 3,04 - 3,04 = - 0,2 

Загальний приріст рентабельності: 2,48 %. 

Аналіз платоспроможності (фінансової стійкості) підприємства 

здійснюється на основі даних балансу та відображає структуру джерел 

фінансування ресурсів підприємства, ступінь фінансової стійкості і незалежності 

підприємства від зовнішніх джерел фінансування діяльності. 
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Розрахунок показників платоспроможності досліджуваного підприємства 

проведемо у табл. 3.9 

Таблиця 3.9 

Аналіз показників платоспроможності (фінансової стійкості) ДП 

«Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 рр. 

№ Показник 
2019 

рік 

2020 

рік 

2021 

рік 

Граничне 

значення 

Відхилення 

2020/2019 

рр. 

2021/2020 

рр. 

1 

Коефіцієнт автономії 

(фінансової 

незалежності) 

0,38 0,33 0,48 > 0,5 -0,05 0,15 

2 
Коефіцієнт фінансової 

стійкості 
0,38 0,33 0,48 > 0,7 -0,05 0,15 

3 
Коефіцієнт фінансового 

ризику 
1,63 2,00 1,07 < 1 0,37 -0,93 

4 

Коефіцієнт 

маневрування власного 

капіталу 

-0,71 -0,52 -0,33 > 1 0,19 0,19 

5 

Коефіцієнт 

забезпеченості 

оборотних активів 

власним оборотним 

капіталом 

-0,77 -0,36 -0,46 > 0,5 0,41 -0,1 

 

Ка  =Власний капітал  /Підсумок балансу 

Кфст = Власний капітал + Довгострокові зобов’язання / Підсумок балансу 

Кфр = Позиковий капітал / Власний каптал 

Кмвк = Власний капітал - Необоротні активи / Власний капітал 

Кз = Власний капітал - Необоротні активи / Оборотні активи 

Висновок: коефіцієнт автономії три роки поспіль нижчий ніж граничне 

значення, але у 2021 році незначно. Цей показник характеризую частку коштів, 

які вкладені в загальну вартість майна. У 2020 році у порівнянні з 2019 зменшився 
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на 0,05, а у 2021 у порівнянні з 2020 роком зріс на 0,15. Коефіцієнт фінансової 

стійкості, який показую частку тих джерел, якими підприємство може 

користуватись довготривалий час, також значне менше граничного значення. У 

2020 році у порівнянні з 2019 роком зменшився на 0,05, а у 2021 у порівнянні з 

2020 роком зріс на 0,15. Коефіцієнт фінансового ризику, який показує кількість 

залучених позикових коштів на кожну гривню власного вкладення, у 2019 та 2020 

році значно більший граничного значення, у 2021 році ближче до норми. 

Коефіцієнт маневрування власного капіталу, який показує скільки власних 

оборотних коштів знаходиться у використанні, значно нижчий граничного 

значення. У 2020 році у порівнянні з 2019 роком збільшився на 0,19 та у 2021 році 

у порівнянні з 2020 роком збільшився на 0,19. Коефіцієнт забезпеченості 

оборотних активів власним оборотним капіталом, який показує здатність 

підприємства фінансувати оборотній капітал власними оборотними коштами, три 

роки підряд нижчий за граничне значення. У 2020 році у порівнянні з 2019 роком 

збільшився на 0,41, а у 2021 році у порівнянні з 2020 роком зменшився на 0,1. 

Поряд з оцінкою платоспроможності визначається ліквідність підприємства, 

тобто його здатність конвертувати активи у засоби платежу (грошові кошти) без 

відчутної втрати вартості. 

Аналіз ліквідності ДП «Надвірнянське лісове господарство» за 2019-2021 

рр. подано у табл. 3.10. 

Таблиця 3.10 

Аналіз ліквідності ДП «Надвірнянське лісове господарство» за 2019-

2021 рр. 

№ Показники 2019 рік 2020 рік 2021 рік 
Граничне 

значення 

Відхилення 

2020/2019 2021/2020 

1 Оборотні активи 12912 21227 9497 - 8315 -11730 

1.1 Запаси 9567 19280 6801 - 9713 -12479 

1.2 
Дебіторська 

заборгованість 
3200 1942 1258 - -1258 -684 

1.3 Грошові кошти 145 5 1438 - -140 1433 
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2 
Поточні 

зобов’язання 
25163 32042 19156 - 6879 -12886 

3 

Коефіцієнт 

загальної 

ліквідності 

0,5 0,66 0,5 2,0 0,11 -0,11 

4 
Коефіцієнт швидкої 

ліквідності 
0,13 0,006 0,14 0,8 -0,124 0,134 

5 

Коефіцієнт 

абсолютної 

ліквідності 

0,005 0,0001 0,08 0,2 -0,0049 0,0799 

 

Кабс = Грошові кошти / Поточні зобов’язання 

Кшл = Грошові кошти + Дебіторська заборгованість / Поточні зобов’язання 

Кзл = Оборотні активи / Поточні зобов’язання 

Висновок: коефіцієнт загальної ліквідності показує скільки власних коштів 

припадає на одну гривню поточних зобов’язань, та становить у 2019, 2020 та 2021 

році 0,5, 0,66 та 0,5 відповідно, що є нижче граничного значення. У 2020 році у 

порівнянні з 2019 роком збільшився на 0,11, а у 2021 році у порівнянні з 2020 

роком зменшився на 0,11. 

Коефіцієнт швидкої ліквідності показує скільки високоліквідних активів 

припадає на одиницю поточних зобов’язань та становить 0,13, 0,006 та 0,14 

відповідно, що є значно нижче граничного значення. У 2020 році у порівнянні з 

2019 роком зменшився на 0,124, а у 2021 році у порівнянні з 2020 роком 

збільшився на 0,134. 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності показує скільки поточних зобов’язань 

може бути негайно погашено та становить 0,005, 0,0001  та 0,08 відповідно. У2020 

році у порівнянні з 2019 роком зменшився на 0,0049, а у 2021 році у порівнянні з 

2020 роком збільшився на 0,0799. 

Отже, можна зробити висновок, що аналіз фінансової стійкості є дуже 

важливим елементом у процесі управління підприємством. Кожному 

підприємству необхідний постійний моніторинг фінансового стану, адже високі 
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його показники є основою для нормального функціонування підприємством та 

для стабільного розвитку на перспективу. 

 

 

3.3. Шляхи підвищення оборотності діяльності підприємства 

 

Аналіз оборотності діяльності відіграє важливу роль в ефективному 

управління підприємством. Це зумовлено тим, що це допоможе оптимізувати 

ліквідність підприємства, платоспроможність і його фінансовий стан. Проблема 

управління оборотністю підприємства в  сучасних умовах є дуже актуальною 

темою, адже без аналізу оборотності діяльності підприємству загрожує 

банкрутство. 

Можна сформувати таке визначення оборотності – це показник, який 

характеризує рівень та ефективність використання активів підприємства. 

Аналіз оборотності діяльності (оборотних активів) включає: 

− аналіз оборотності запасів; 

− аналіз оборотності дебіторської заборгованості; 

− аналіз залишків грошових коштів; 

− аналіз кредиторської заборгованості. 

Оборотні активи – це активи підприємства, що беруть участь в поточному 

господарському процесі і споживаються повністю протягом одного операційного 

циклу. 

Для ефективного управління оборотними активами потрібна правильна їх 

класифікація. Загальний тип класифікації поділяє оборотні активи так: 

1. За формою існування: 

− запаси, напівфабрикати, сировина; 

− дебіторська заборгованість; 

− інші оборотні активи. 

2. За ступенем ліквідності: 
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− високоліквідні; 

− ліквідні; 

− низьколіквідні. 

3. Характер участі у операційному циклі: 

− у сфері виробництва – запаси; 

− у сфері обороту – готівка, дебіторська заборгованість. 

4. Залежно від рівня ризику розміщення:  

− з мінімальним рівнем ризику – грошові кошти, короткострокові фінансові 

інвестиції та ін.; 

− з середнім рівнем ризику – дебіторська заборгованість, виробничі запаси, 

готова продукція ; 

− з високим рівнем ризику розміщення – сумнівна і безнадійна дебіторська 

заборгованість, залишки незавершеного виробництва, непотрібні для 

виробництва запаси, готова продукція, яка не користується попитом, 

витрати майбутніх періодів та ін. 

Оборотність діяльності підприємства залежить від прийнятих кроків, які 

спрямовані на оптимальне використання оборотних активів, підвищення їх 

оборотності, що є важливим завданням підприємства. 

Першим кроком є структурний аналіз спрямований для визначення того, 

зменшились чи збільшились оборотні активи у порівнянні з минулими роками та  

визначення структури оборотних активів. 

Другим кроком є аналіз показників ефективності використання оборотними 

активами, а саме коефіцієнт оборотності активів, що характеризує ефективність 

використання ресурсів, залучених у виробництво; коефіцієнт оборотності запасів, 

що показує ефективність управління запасами; коефіцієнт оборотності 

дебіторської заборгованості, що показує оборотність комерційного кредиту за 

аналізований період та інші. 

Проведемо аналіз динаміки і структури оборотних активів підприємства ДП 

«Надвірнянське лісове господарство» за 2020 та 2021 рр. (табл. 3.11) 
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Таблиця 3.11 

Аналіз динаміки та структури оборотних активів на ДП «Надвірнянське 

лісове господарство» за 2020-2021 рр. 

Види ОА 
Наявність активів, грн Структура активів, % 

2020 рік 2021 рік +/- 2020 рік 2021 рік +/- 

1. Оборотні активи, 

всього 

 в т.ч.: 

а) грошові кошти 

б) коротк. фін. 

інвестиції 

в) дебіторська 

заборгованість 

г) запаси, всього 

 з них: 

- сировина і 

матеріали 

- незаверш. вир-во 

- готова продукція 

- витрати майб. 

періодів 

2. ОА за характером 

участі у операційн. 

циклі: 

а) у сфері 

виробництва; 

б) у сфері обороту 

3. ОА за рівнем 

ризику 

розміщення: 

а) мінімальним 

б) середнім 

в) високим 

21227 

 

 

5 

- 

 

1942 

 

19280 

 

916 

 

- 

18364 

- 

 

 

 

 

19280 

 

1947 

 

 

 

5 

21222 

- 

9497 

 

 

1438 

- 

 

1258 

 

6801 

 

2600 

 

- 

4201 

- 

 

 

 

 

6801 

 

2696 

 

 

 

1438 

8059 

- 

-11730 

 

 

1433 

- 

 

-684 

 

-12479 

 

1684 

 

- 

-14163 

- 

 

 

 

 

-12479 

 

749 

 

 

 

-1433 

-13163 

- 

100 

 

0,02 

- 

 

9,15 

 

90,83 

 

4,32 

 

- 

86,51 

- 

 

 

 

 

90,82 

 

9,18 

 

 

 

0,02 

99,98 

100 

 

15,13 

- 

 

13,25 

 

71,62 

 

27,38 

 

- 

44,24 

- 

 

 

 

 

71,62 

 

28,38 

 

 

 

15,14 

84,86 

- 

 

15,11 

 

 

4,10 

 

-19,21 

 

23,06 

 

- 

-42,27 

- 

 

 

 

 

-19,20 

 

19,20 

 

 

 

15,12 

-15,12 

 

Отже, найбільшу частку в структурі оборотних активів в обох 

досліджуваних роках займають запаси 90,83 та 71,62 % відповідно за 2020 та 2021 

рік. Найменшу питому вагу у 2020 році займали грошові кошти та становили 0,02 

%, а у 2021 році найменшу частку становила дебіторська заборгованість, що 

становить 13,25 %. 
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Всього оборотні активи у 2021 році у порівнянні з 2020 роком зменшились 

на 11730 тис. грн. Грошові кошти у 2021 році у порівнянні з 2020 роком 

збільшились на 1433 тис. грн. Дебіторська заборгованість у 2021 році у порівнянні 

з 2020 роком зменшилась на 684 тис. грн. Запаси у 2021 році у порівнянні з 2020 

роком зменшились на 12479 тис. грн. 

Найбільшу частку в структурі запасів за два роки становить готова 

продукція та становить 18364 та 4201 тис. грн. відповідно за 2020 та 2021 роки. 

Найбільшу частку в структурі оборотних активів за характером участі у 

операційному циклі становлять за два роки у сфері виробництва 90,82 та 71,62 % 

відповідно за 2020 та 2021 роки. 

Найбільшу частку у структурі оборотних активів за рівнем ризику 

становлять за середнім рівнем ризику  99,98 та 84,86 % відповідно за 2020 та 2021 

роки. 

Отже, можна виділити такі шляхи підвищення оборотності діяльності: 

− поліпшення автоматизації складського господарства; 

− прискорення перевезень; 

− заміна дорогих матеріалів на більш дешеві; 

− покращення системи збуту продукції; 

− підвищення коефіцієнта використання матеріальних ресурсів; 

− підвищення якості продукції. 

З вище сказаного можна зробити висновок, що правильний облік оборотних 

активів допоможе підприємству покращити достовірність облікової інформації 

про оборотні активи, сприяє повноті аналітичної інформації для ефективного 

управління підприємством. Відсутність управління оборотними активами може 

призвести підприємство до банкрутства.  
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ВИСНОВКИ 

 

Доходи є основним узагальнюючим показником кожного суб’єкта 

господарювання, адже саме дохід характеризує результати їх виробничої, 

фінансової та інвестиційної діяльності. Від рівня доходів залежить подальша 

діяльність підприємства, його конкурентоздатність та головне – фінансовий-

майновий стан.  

Проаналізувавши економічний зміст доходів та їх значення в діяльності 

підприємства встановлено, що відповідно до Закону України «Про 

бухгалтерський облік та фінансову звітність» доходи – це збільшення 

економічних вигод у вигляді збільшення активів або зменшення зобов’язань, яке 

призводить до зростання власного капіталу. Виявлено, що розмір отриманого 

доходу впливає на такий показник як «прибуток», який є головним фінансовим 

показником діяльності кожного підприємства.  

У результаті дослідження класифікації та порядку формування доходів 

діяльності підприємства встановлено, доходи класифікують на: доходи від 

операційної діяльності; доходи від фінансової діяльності; доходи від 

інвестиційної діяльності. Виявлено, що відповідно до НП(С)БО 15 «Дохід», 

доходи за видами діяльності в бухгалтерському обліку класифікуються на дохід 

(виручка) від реалізації продукції (робіт, товарів, послуг), чистий дохід від 

реалізації продукції (товарів, робіт, послуг), інші операційні доходи, фінансові 

доходи та інші доходи. 

Узагальнюючи нормативно-правове регулювання обліку, аудиту і аналізу 

доходів діяльності підприємства встановлено. Що існує п’ять рівнів нормативно-

правового регулювання обліку, аналізу та аудиту доходів діяльності 

підприємства. Виявленою що до нормативно-правових актів, що регулюють облік, 

аналіз та аудит доходів діяльності підприємства відносять Конституцію України, 

Податковий кодекс, Закон України «Про аудит фінансової звітності та 

аудиторську діяльність», Закон України «Про бухгалтерський облік та фінансову 

звітність», Національні положення (стандарти) та інші. 
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В результаті дослідження організаційних засад обліку доходів діяльності 

виробничого підприємства виявлено, що облікова політика на даному 

підприємстві застосовується таким чином, щоб фінансові звіти повністю 

відповідали всім вимогам Закону України «Про бухгалтерський облік і фінансову 

звітність в Україні» та кожному конкретному П(С)БО. У обліковій політиці 

занотовують тільки такі принципи і методи обліку та оцінки, що мають декілька 

варіантів на вибір підприємства. Причім з усіх існуючих варіантів потрібно 

вибрати тільки ті методи, які найкраще будуть розкривати інформацію. В Наказі 

про облікову політику ДП «Надвірнянське лісове господарство» представлені 

основні положення з обліку доходів: 

Виявлено, що доходи, на ДП «Надвірнянське лісове господарство» 

класифікуються за такими групами: 

− доходи від операційної діяльності – продаж лісопродукції, виконання робіт, 

наданих послуг. 

− інші операційні доходи - продаж іноземної валюти, реалізація інших 

необоротних активів, операційні курсові різниці, списання дебіторської 

заборгованості по закінченню строку позивної давності, відшкодування 

раніше списаних активів. 

− інші доходи діяльності – продаж необоротних активів, інші доходи 

діяльності. 

Проаналізувавши синтетичний та аналітичний облік доходів від реалізації 

продукції підприємства виявлено, що рахунок 701 «Доходи від реалізації 

продукції» на ДП «Надвірнянське лісове господарство» містить такі субрахунки: 

701.1 «Дохід від реалізації лісоматеріалів ялини»; 701.2 «Дохід від реалізації 

лісоматеріалів ялиці»; 701.3 «Дохід від реалізації лісоматеріалів буку»; 701.4 

«Дохід від реалізації лісоматеріалів берези, вільхи, осики»; 701.5 «Дохід від 

реалізації дров’яної деревини». 

В результаті дослідження організації і методики аудиту доходів від 

реалізації продукції підприємства встановлено, що основними завданнями аудиту 

реалізації продукції є визнання правильності: відображення в бухгалтерському 
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обліку фактичного доходу від реалізації продукції; відтворення в бухгалтерському 

обліку собівартості продукції; формування сум виручки від реалізації продукції. 

Виявлено, що можна виділити такі етапи аудиту доходу від реалізації продукції 

підприємства: підготовчий, основний, заключний. 

Здійснивши аналіз рівня, динаміки та структури доходів операційної 

діяльності підприємства встановлено, що чистий дохід від реалізації продукції в 

2020 році у порівнянні з 2019 роком був менший на 6,58 % (5135 тис. грн.), у 2021 

році у порівнянні з 2020 роком збільшився на 25,29 % (18443 тис. грн.). Інші 

операційні доходи в 2020 році у порівнянні з 2019 роком більші у 2,5 разів (944 

тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком більший у 3,7 раз % (4387 тис. 

грн.). Інші доходи у 2020 році у порівнянні з 2019 роком зменшились на 40 % (4 

тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком збільшились більше ніж у 5,5 раз 

(28 тис. грн.). Доходи загалом у 2020 році у порівнянні з 2019 роком зменшились 

на 2,27 % (4145 тис. грн.), у 2021 році у порівнянні з 2020 роком збільшились на 

30,65 % (22858 тис. грн.). 

В результаті аналізу структури доходів ДП «Надвірнянське лісове 

господарство» встановлено, що найбільшу частину доходів у всіх трьох 

аналізованих роках становить чистий дохід від реалізації продукції та є 97,17 %, 

97,8 % та 93,78 % відповідно. Найменшу величину показника становить інший 

дохід та становить 0,01 %, 001 % та 0,04 % відповідно. 

У результаті оцінки рентабельності та платоспроможності виробничого 

підприємства виявлено, що рентабельність характеризує ефективність роботи 

підприємства, прибутковість виробничої та будь-якого іншого напряму діяльності 

чи окупність витрат. Встановлено, що платоспроможність підприємства це 

здатність підприємства швидко і в повному обсязі погашати свої фінансові 

зобов’язання. 

Дослідивши оборотності діяльності підприємства встановлено, що у 

структурі оборотних активів в обох досліджуваних роках запаси займають 90,83 

та 71,62 % відповідно за 2020 та 2021 рік. Найменшу питому вагу у 2020 році 

займали грошові кошти та становили 0,02 %, а у 2021 році найменшу частку 
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становила дебіторська заборгованість, що становить 13,25 %. Всього оборотні 

активи у 2021 році у порівнянні з 2020 роком зменшились на 11730 тис. грн. 

Грошові кошти у 2021 році у порівнянні з 2020 роком збільшились на 1433 тис. 

грн. Найбільшу частку в структурі запасів за два роки становить готова продукція 

та становить 18364 та 4201 тис. грн. відповідно за 2020 та 2021 роки. 

Отже, можна виділити такі шляхи підвищення оборотності діяльності: 

− поліпшення автоматизації складського господарства; 

− прискорення перевезень; 

− заміна дорогих матеріалів на більш дешеві; 

− покращення системи збуту продукції; 

− підвищення коефіцієнта використання матеріальних ресурсів; 

− підвищення якості продукції. 

З вище сказаного можна зробити висновок, що правильний облік оборотних 

активів допоможе підприємству покращити достовірність облікової інформації 

про оборотні активи, сприяє повноті аналітичної інформації для ефективного 

управління підприємством.  
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